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]La plataforma de teletrabajo
Nubelo ha alcanzado su primer
año en el mercado con la conse-
cución de 6.400 proyectos co-
nectados y valorados en 2,7 mi-
llones de euros. Nubelo arrancó
con 350.000 euros de los funda-
dores y de Cabiedes y consulto-
res de Delta y Everis, y ya está
en Barcelona, Argentina, Méxi-
co, Perú y Chile. /Redacción

Inversiónde 760.000
euros enChina

Faura reclama la ley
deTransparencia
contra la impunidad

Primer año con
6.400proyectos

Plataformacomercial
para empresas

]J.Juan, empresa de diseño y
fabricación de cables de control,
componentes y sistemas de fre-
nado para motocicletas, creada
en 1947 y que exporta más del
80% de sus ventas, invertirá
760.000 euros en la ampliación
de su planta en China. Para la
operación J.Juan ha contado
con un préstamo de 485.000
euros de Cofides. /Redacción

]Daniel Faura, presidente del
Col·legi de Censors Jurats de
Comptes de Catalunya
(CCJCC), reclamó la aprobación

de la ley de
Transparen-
cia, en trámi-
te parlamenta-
rio, “para lu-
char contra la
impunidad
existente ante
actuaciones
reprobables”,

dijo en la IV Jornada de Audito-
ría del Sector Público que re-
unió en el Col·legi d'Advocats
de Barcelona a 150 profesiona-
les y auditores. /Redacción.

]Miquel Alimentació Grup,
Cap d’Urdet, Cafès Novell, Cal
Saboi, Xertoli y Amanida son las
primeras empresas que utiliza-
rán Catalan Gourmet USA, em-
presa creada por la Generalitat
para ayudar a introducir produc-
tos de alimentación gourmet en
el mercado estadounidense. La
plataforma logística y comercial
fue presentada esta semana en
Nueva York. /Redacción

Daniel Faura

MAR GALTÉS
Barcelona

B imbo, “el fresco del barrio”, podía
pasar por una empresa local de to-
da la vida, pero en realidad nació,
y vuelve a ser, mexicana. La com-

pañía española de pan de molde y bollería
fue creada en 1965 por el grupo mexicano
Bimbo. Poco después la filial cayó en manos
estadounidenses hasta que a finales de 2011
la casamadre, convertida en el gigantemun-
dial en panadería –presente enAmérica, Eu-
ropa y Asia, ventas de 10.000 millones de
euros, 125.000 empleados– la ha recompra-
do. Roberto Servitje (85 años), cofundador y
actual presidente, siente “una gran alegría”:
“hemos comprado por lamarca y con el cora-
zón”. Porque esta historia tiene dos lecturas.
Una, la de una adquisición buscando econo-
mías de escala. Otra, la de dos empresas her-
manas, una misma marca, que se reencuen-
tran años después, cuando una es lídermun-
dial y la otra está en horas bajas... Añádanle
los ingredientes emocionales de novela fami-
liar de esas que empiezan con un jovenzuelo
que en 1904 se fue a hacer las Américas...
Juan Servitje nació en Òdena (Anoia) en

1888 “y como no era el hereu, a los dieciséis
años se fue, con una mano delante y otra
detrás”. Pasó por Argentina y se quedó en
México, donde se casó con su compatriota
Josefina Sendra, de Santa Margarida de
Montbui. Montaron una pastelería, ElMoli-
no. Él murió joven, ella continuó el negocio,
con sus seis hijos “que somos primera gene-
ración de mexicanos”, cuenta don Roberto,
que sólo tímidamente revela que no ha olvi-

dado el catalán con el que aprendió a hablar
(aunque ellos no formaban parte de la co-
lonia catalana de refugiados republica-
nos, “que eran gente de izquierdas, y
nosotros no lo éramos”).

“En El Molino vendíamos sandwi-
ches, y como no fabricábamos pan de caja
(de molde) lo teníamos que comprar a la
competencia, que lo hacía muy mal y tenía
pésimo servicio”, explica. Su hermano ma-
yor, Lorenzo, y el tío Jaime Sendra, decidie-
ron fabricarlo y crearon una empresa con
algunos familiares y amigos y un panadero
local. Era 1944, cuando la II Guerra Mun-
dial había convertido México una fábrica
emergente trabajando para el gran vecino
del norte. “Inauguramos en diciembre de
1945, conseguimos cinco camiones nuevos
de la General Motors, y otros cinco eran ve-
hículos viejos pintados”. Y dejaron muy cla-
ras las normas de trabajo: “Los vendedores
ibande uniforme, limpios. Los camiones lim-
pios y el reparto diario”. Ese producto ameri-
canizado “tuvo un éxito que nos superó, al

principio no nos alcanzaba la producción”.
Roberto Servitje tenía 17 años, “estudiaba en
las noches y desde el primer día empecé a
buscar clientes”.

Uno de los socios iniciales, Jaime Jorba
(primo y luego cuñado, porque se casó con
una hermana Servitje), en 1965 decidió re-
gresar a la metrópolis y abrió una primera
fábrica en Granollers, luego en Madrid...
con los sociosmexicanos al 20%. “La empre-
sa creció, pero a la muerte de Franco se le
descompuso el tema laboral y se desesperó y
decidió vender a la americana Campbell. Al
final también vendimos, con mucha pena.
Vendimos por tontos, porque estábamos
muy ocupados en México y no nos alcanza-
ba el dinero para todo”, dice Servitje.

En México Bimbo empezó haciendo pan
y pronto añadió Marinela, que fabricaba
unos pastelitos con cromos, llamadosGansi-
to. “llegamos a vender 10millones a la sema-
na. En España se llamaron Bony”. En los
años 80 Bimbo empezó a salir de México,
“Ya teníamos el asedio de empresas extran-
jeras que nos querían comprar, nos dimos
cuenta que nos teníamos que internacionali-
zar”. Hoy el grupo tiene más de 140 plantas
(44 enMéxico, 70 en EE.UU.). El capital es-
tá en manos de las familias iniciales, y un
22%cotiza en bolsa: “La acción está sobreva-
lorada”, ríe Servitje, “ha subido por el creci-
miento de la empresa”.
Hace treinta años ya intentaron recupe-

rar la filial española, entonces en manos de
Anhauser Busch. “Estábamos a punto de
comprar cuando nos ofrecieron una empre-
sa americana que nos interesaba mucho, y
no teníamos dinero para las dos”. Y España
tuvo que esperar hasta 2011. “Negociába-

mos con Sara Lee para comprarles la
operación en EE.UU. De Europa no
querían ni hablar, y no presionába-
mos para no hacer subir el precio”:
pero la multinacional cambió de di-

rección y al final vendieron todo.
“Compramos a un precio razonable”
(se dijo que 115millones de euros) “y con
enorme alegría!”. Don Roberto añade que
“estamos encantados con lo que hemos
encontrado aquí: facilidades de produc-

ción muy buenas, y la gente de maravilla”.
Han comprado 8 plantas de pan y bollería
(6 en España, 1 en Portugal, 1 en Cana-
rias): “Estamos haciendo muchas cosas”,
–empezando por implantar el osito navide-
ño del logo mexicano–, “pero lo que se dice
reestructurar, no”.
Roberto Servitje asumió la dirección ge-

neral en 1974, y desde 1994 es presidente
del consejo. Quien lleva las riendas del ne-
gocio es su sobrino Daniel Servitje. Su hijo,
Roberto Servitje Achútegui, “manejaba el
área demolinería y fábricas de empacar, pe-
ro el grupo decidió concentrarse en el pan”,
y con esa división creó Altex, de la que don
Roberto es vicepresidente. Con oficina en
México y Barcelona, exporta a Asia y Euro-
pa productos desdeMéxico, “frutas, extrac-
tos de jugos, atún de California, conservas
de La Rioja”. En Barcelona tienen familia, y
también casa, y vienen de paseo, además de
por trabajo: la pasada semana don Roberto
estuvo aquí para participar en su primera
reunión del consejo asesor internacional
del Iese. Y también se reunió en privado
con el president Mas –“había conocido a
mi hijo y quiso conocerme a mí”–.
Desde suMéxico boyante, ahora Servitje

observa cómo España se ha hundido en el
endeudamiento. “Es impresionante la infra-
estructura que tienen. El aeropuerto deBar-
celona es una maravilla, ya lo quisiéramos
enMéxico. Pero creo que se puede salir de
la crisis mucho antes de lo que se piensa.
Aquí tienen cosas muy buenas, ahora hay
demasiado desánimo”.c
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Bimbo se creó en México en
1945 por un grupo de hijos
de catalanes que ahora han
recomprado la filial ibérica
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