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METROVACESA Gecina, la fi-
lial francesa de Metrovacesa, ha 
vendido los cuatro complejos 
de turismo y ocio que tenía en 
Francia por 280 millones de eu-
ros, dentro de su estrategia de 
centrar su negocio en la gestión 
y explotación de edificios de ofi-
cinas de París. 

Gecina vende  
cuatro complejos 

MEDITERRÀNIA CAPITAL Los gestores de Mediterrània Capital 
ultiman el lanzamiento de un segundo fondo para invertir en empre-
sas del norte de África. El objetivo del equipo de profesionales que li-
dera Albert Alsina es realizar un primer cierre del fondo en septiem-
bre, con la captación de entre 80 millones y 100 millones de euros. 
Sin embargo, el reto es captar hasta 150 millones ante la favorable 
acogida de la iniciativa entre los inversores. Entre los partícipes del 
nuevo fondo figuran el Banco Europeo de Inversiones (BEI) y el In-
ternational Finance Corporation (ICF), del Banco Mundial.

Lanzamiento de un segundo fondo  
de 150 millones para invertir en el Magreb

COLONIAL La filial francesa 
Société Foncière Lyonnaise 
(SFL) ha firmado un préstamo 
sindicado de 400 millones de 
euros con un grupo de ocho en-
tidades financieras y con un pla-
zo de amortización de cinco 
años, reemplazando un crédito 
de 300 millones de 2009.

Préstamo sindicado 
de la francesa SFL

RENAULT El fabricante de coches suprimirá la mitad del turno de 
tarde en la planta que posee en la localidad palentina de Villamuriel 
de Cerrato, donde se fabrica el modelo Mégane, a partir del próximo 
9 de septiembre. Renault reducirá en cerca de 200 las unidades del 
Mégane fabricadas diariamente en Villamuriel; concretamente, se 
pasará de 794 a alrededor de 600. Doscientos trabajadores se ve-
rán afectados, a los que el grupo ha ofrecido la posibilidad de trasla-
darse voluntariamente a las factorías de Valladolid, aunque, de no al-
canzarse ese número, sería la propia empresa la que decidirá.

La marca reduce la producción en  
Palencia y recolocará a 200 trabajadores

Shell nombra nuevo 
primer ejecutivo al 
responsable de refino
Expansión. Madrid 
La petrolera angloholandesa 
Royal Dutch Shell ha nom-
brado como nuevo consejero 
delegado a Ben van Beurden, 
responsable de la división de 
refino, distribución y márke-
ting (downstream), que rele-
vará a Peter Voser a partir del 
próximo mes de enero. Voser 
abandonará definitivamente 
la compañía a finales de mar-
zo de 2014. 

El nombramiento de Van 
Beurden, que tomó las rien-
das de la división de refino y 
distribución el pasado enero y 
que previamente fue respon-
sable de la filial química de 
Shell, causó sorpresa en el 
mercado, ya que su nombre 
no figuraba en las quinielas. 

Cuando Peter Voser anun-
ció el pasado mayo su deci-
sión de retirarse, los principa-
les candidatos a sucederle al 
frente de la mayor petrolera 
europea eran el director fi-
nanciero, Simon Henry, y el 
responsable de Shell en 
EEUU, Marvin Odum. Habi-
tualmente, el sector pone a 
sus mandos a directivos pro-
cedentes de los negocios de 
exploración y producción 
(upstream), y no de la división 
de downstream, como es el ca-
so de Van Beurden. 

El presidente de Shell, Jor-
ma Ollila, explicó así el nom-
bramiento: “Ben tiene un 

profundo conocimiento del 
sector petrolero y una demos-
trada experiencia ejecutiva en 
diversas filiales de Shell”. 

Desafío 
El principal reto para el pri-
mer ejecutivo de Royal Dutch 
Shell, que tiene 55 años, será 
gestionar con acierto un ele-
vado presupuesto de inver-
sión anual para aumentar la 
producción de crudo y gas. 

El objetivo de Shell, que in-
vertirá más de 30.000 millo-
nes de dólares anuales 
(23.360 millones de euros) en 
los próximos años en diversos 
proyectos, es alcanzar una 
producción diaria media de 
cuatro millones de barriles de 
crudo equivalente para co-
mienzos de 2017, frente a los 
3,6 millones de barriles que 
obtuvo en el primer trimestre 
de 2013. 

Shell subió ayer un 1,4% en 
la Bolsa de Ámsterdam. El 
grupo ganó 8.176 millones de 
dólares (6.366 millones de eu-
ros) en el primer trimestre, 
con unas ventas de 112.810 
millones de dólares.

PwC alerta 
sobre la 
continuidad 
de Codere si 
no refinancia
Marina Chasco. Madrid 
El auditor del grupo de juego 
Codere, PwC, ha añadido en 
la auditoría de la empresa un 
apartado en el que advierte de 
la “incertidumbre significati-
va sobre la capacidad del gru-
po para continuar con sus 
operaciones”, en caso de que 
no lleguen “a buen fin las ini-
ciativas de refinanciación en 
curso”.  
 Este apartado es fruto de la 
reformulación de las cuentas 
anuales consolidadas realiza-
da por los administradores, 
que corrigen la información 
financiera de 2012 comunica-
da en febrero.  

El revisor de cuentas, que 
sigue considerando “limpia” 
la auditoría de Codere, indica 
que la reformulación de las 
cuentas ha servido tanto para 
subsanar errores identifica-
dos, “con posterioridad a la 
formulación inicial”, como 
para incorporar los impactos 
asociados a la actividad y fi-
nanciación del grupo.  

Junta de accionistas 
Codere ha convocado una 
junta general de accionistas 
para agosto con el fin de apro-
bar las cuentas consolidadas 
del ejercicio 2012, que queda-
ron pendientes de ratificación 
en la asamblea que celebró a 
finales de junio.  

La compañía explicó en-
tonces que las cuentas no se 
pudieron aprobar al registrar-
se “dos errores de carácter 
técnico contable”, quedando 
pendiente su ratificación para 
la asamblea de agosto.  

En la junta del próximo 
mes, convocada para los días 
14 y 16 de agosto, en primera o 
segunda convocatoria, el con-
sejo de Codere solicitará au-
torización de sus socios para, 
en el caso de estimarlo opor-
tuno, ampliar capital en un 
importe máximo de 5,5 millo-
nes de euros y emitir títulos 
de deuda por un máximo de 
1.000 millones en un plazo de 
cinco años.

Ben van Beurden tomará las riendas de Royal Dutch Shell en enero.

Fergo Aisa colapsa con  
200 millones de deuda
CONCURSO DE ACREEDORES/ La inmobiliaria había reducido su 
pasivo a la mitad con fondos buitres y dación en pago. 

Marisa Anglés. Barcelona 

Fergo Aisa es la inmobiliaria 
que más veces ha estado al 
borde del concurso y ha logra-
do esquivarlo. Hasta ayer, 
cuando la compañía catalana 
tiró la toalla y aceptó que el 
juez declarara el concurso de 
acreedores, que en esta oca-
sión había sido instado por un 
exdirectivo de la constructo-
ra, Juan Bautista, por un im-
porte de 576.000 euros. La 
matriz del grupo que ha en-
trado en suspensión de pagos 
tiene una deuda de 202 millo-
nes de euros.  

La compañía presidida por 
Carlos Fernández ya había si-
do instada a concurso previa-
mente por distintos acreedo-
res, como CatalunyaCaixa y 
CBRE, con el que se llegó a un 
acuerdo para evitar entrar en 
los juzgados. El año pasado 
también se vio obligada a pre-
sentar preconcurso volunta-
rio por insuficiencia de teso-
rería.  

Venta de activos 
En los últimos meses, la em-
presa había reducido su deu-
da, que a finales del año pasa-
do superaba los 400 millones 
millones de euros, hasta el pa-
sivo actual de 202 millones. 
Fergo Aisa ha vendido varias 
filiales a inversores extranje-
ros, algunos de ellos fondos 
buitres. También ha realizado 
diversas daciones de activos a 
la banca a cambio de cancela-
ción de la deuda.  

Todos los activos inmobi-
liarios están situados en Espa-
ña, la mayoría de ellos en An-
dalucía y en Madrid. El prin-
cipal acreedor es Sareb, a tra-
vés de los activos de catorce 
entidades financieras distin-
tas. El resto de la deuda está 
muy atomizada entre nume-
rosas entidades, entre las que 
sobresalen Banco Popular y 
Banco Sabadell.  

Carlos Fernández confiaba 

con la banca acreedora y le-
vantar el concurso.  

Historia 
Hasta 2005, la inmobiliaria 
Aisa era una filial del grupo 
asegurador Agrupació 
Mútua. Ese año, Genís Marfà 
y Juan Peña lanzaron una opa 
y tomaron el control de la 
compañía, que empezó a cre-
cer tan rápido como la burbu-
ja inmobiliaria. De los corros 
de la Bolsa de Barcelona saltó 
al mercado continuo y, entre 
2005 y 2006, multiplicó por 
cinco su patrimonio neto. Al 
estallar la burbuja y tras dos 
peticiones de concurso, Fer-
nández tomó el control de Ai-
sa y la unió a su constructora, 
Fergo, creando un grupo con 
unos activos de 721 millones y 
un pasivo de 590 millones. No 
presenta resultados desde 
2012 y su cotización está sus-
pendida desde entonces. 

Carlos Fernández, presidente de Fergo Aisa. / Elena Ramón 

El juez que llevará el 
concurso dictó ayer 
la iintervención del 
grupo pero no sus-
pendió las funciones 
de administración, 
alegando que Fergo 
Aisa se encuentra en 
negociaciones con 
un grupo inversor de 
Arabia Saudí como 
posible socio. 

SOCIO ÁRABE

en distintos preacuerdos de 
obra pública en el extranjero 
para garantizar el futuro de la 
compañía, pero las continuas 
solicitudes de concurso nece-
sario han abocado al grupo al 
concurso. Según fuentes cer-
canas a Fergo Aisa, su inten-
ción es llegar a un acuerdo 

Ben van Beurden  
no figuraba como 
candidato a relevar  
a Voser, a pesar de 
sus 30 años en Shell
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