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Deloitte supera a 
PwC en facturación 
en todo el mundo
G. Cagliani. Madrid 
Vuelco en el sector de los ser-
vicios profesionales. Deloitte 
ha alcanzado en su último 
ejercicio fiscal, cerrado el 31 
de mayo de 2013, una factura-
ción global de 32.400 millo-
nes de dólares (23.932 millo-
nes de euros), registrando así 
un incremento en su cifra de 
negocio del 3,5% respecto al 
ejercicio anterior. Este dato le 
ha valido a la firma el lideraz-
go del sector en detrimento 
de PwC, que ingresó 32.088 
millones de dólares. 

Las dos firmas llevan varios 
años alternándose en la cum-
bre global de los servicios pro-
fesionales. Así, en 2012 PwC 
se colocó en la primera plaza 
del ránking mundial tomando 
el relevo de Deloitte, que ha-
bía alcanzado el liderazgo por 
primera vez en 2011.  

Negocios 
PwC se mantiene como la 
mayor firma en los negocios 
de Auditoría y Legal y Fiscal, 
aunque su rival acorta distan-

cias. Por su parte, Deloitte es 
la primera en servicios de 
consultoría.  

Este crecimiento de la fir-
ma ha sido, en parte, inorgá-
nico. Deloitte ha llevado a ca-
bo, a nivel internacional, cer-
ca de treinta adquisiciones de 
compañías que se han inte-
grado en las diferentes líneas 
de servicio del grupo. En este 
sentido, destaca la adquisi-
ción de la consultora estraté-
gica Monitor. 

En España, Deloitte es el lí-
der histórico del mercado, 
con una facturación de 501 
millones de euros en 2011. La 
firma presidida por Fernando 
Ruiz audita a las principales 
entidades financieras españo-
las. Por su parte, PwC ha em-
prendido durante el mandato 
de su actual presidente, Car-
los Mas, un ambicioso plan 
estratégico con el que preten-
de superar a su rival. Sin em-
bargo, las posiciones están to-
davía alejadas, puesto que la 
compañía facturó 473 millo-
nes de euros en 2012. 

General 
Motors  
busca nuevo 
CEO entre  
sus directivos
Expansión. Madrid 
Dan Akerson, consejero dele-
gado del fabricante automovi-
lístico estadounidense Gene-
ral Motors (GM), ha lanzado 
un plan de promoción interna 
entre cuatro ejecutivos de la 
empresa para decidir quién 
será su sucesor, según infor-
ma The Wall Street Journal. 

El proceso incluye a dos ve-
teranos de GM y a dos recién 
llegados. Respecto a los pri-
meros, se trata del responsa-
ble de operaciones en Nortea-
mérica, Mark Reuss, y la res-
ponsable global de desarrollo 
de producto, Mary Barra, que 
suman entre los dos 63 años 
de carrera en GM. 

Los otros dos aspirantes a 
tomar a las riendas del grupo, 
con mucha menos antigüe-
dad en la empresa, son el vice-
presidente, Stephen Girsky, y 
el director financiero, Daniel 
Ammann. 

Todos los candidatos a con-
sejero delegado de GM tienen 
menos de 55 años.

Londres dirime hoy 
entre IAG y Ferrovial
LUCHA/ El regulador británico decide las tarifas de Heathrow, 
que enfrentan a las aerolíneas con los dueños del aeropuerto.

Roberto Casado. Londres 
La autoridad de aviación civil 
de Reino Unido (CAA, según 
sus siglas en inglés) prevé 
anunciar hoy las tarifas que el 
aeropuerto londinense de 
Heathrow podrá cobrar a las 
aerolíneas en el próximo 
quinquenio, poniendo fin así a 
una agria disputa entre Ferro-
vial e IAG. 

Mientras la constructora 
española, que es el principal 
accionista de Heathrow, pide 
al regulador una fuerte subida 
de precios, el hólding de Bri-
tish Airways e Iberia reclama 
un descenso sustancial de las 
tarifas. Durante la discusión, 
Willie Walsh, consejero dele-
gado de IAG, ha llegado a pe-
dir el cese de Colin Matthews, 
primer ejecutivo de Heath-
row, por la “mala gestión” del 
aeropuerto.  

En 2012, de los 1.280 millo-
nes de libras que facturó el ae-

los cinco años posteriores a 
abril de 2014. Heathrow aspi-
ra a un incremento superior 
en un 4,6% a la inflación, lo 
que elevaría el precio por pa-
sajero de 20 a 25 libras (24 a 
30 euros) en el quinquenio. 
Por el contrario, IAG preten-
de que los precios evolucio-
nen un 9,8% por debajo de la 
inflación. 

Si la CAA mantiene su posi-
ción, el impacto en Ferrovial 
podría ser significativo. Los 
analistas del banco de inver-
sión Citi creen que el valor del 
33% que posee en el capital de 
Heathrow bajaría de 2.260 a 
1.650 millones de euros. Bri-
tish Airways, por el contrario, 
afirma que la propuesta ini-
cial de la CAA es “inadecua-
da”, porque permitiría a Fe-
rrovial y los otros accionistas 
de Heathrow repartirse 1.500 
millones de libras en dividen-
dos durante el quinquenio.

Willie Walsh, CEO de IAG.

ropuerto a las aerolíneas, 711 
millones fueron desembolsa-
dos por IAG. 

Los analistas creen que la 
CAA no se apartará mucho de 
su propuesta preliminar, que 
contempla un aumento de 
precios anual inferior en un 
1,3% a la tasa de inflación en 
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O.J.D.: 
E.G.M.: 
Tarifa: 
Área: 

Fecha: 
Sección: 
Páginas: 

37495
171000
2020 €
214 cm2 - 20%
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