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E l Consejo de Ministros aprobó ayer el armazón legal enca-
minado a acabar con los altos niveles de corrupción en Es-
paña. Tras un año de aportaciones por parte de diferentes 

instancias públicas, la reforma del Código Penal elevará las mul-
tas y penas de cárcel para los responsables políticos y los dirigen-
tes empresariales acusados de administración desleal. Además, 
se simplificarán las condiciones para considerar probado un deli-
to de cohecho, puesto que ya no será necesario demostrar que se 
haya producido trato de favor: la simple constatación del sobor-
no pasará a ser suficiente. Se trata de un cambio muy importante, 
por ser la acusación más habitual en los últimos años contra car-
gos públicos que, sin embargo, terminan siendo exonerados, con 
el correspondiente escándalo social. En paralelo, se establecerá 
una nueva conducta penada, por la que los administradores pú-
blicos y privados podrán ser condenados si han causado un per-
juicio grave a las cuentas de una sociedad o de un ente adminis-
trativo aunque no se hayan enriquecido con ello. 

A estas medidas se sumarán otras que el Ejecutivo quiere nego-
ciar con los grupos parlamenta-
rios, como la tipificación del deli-
to de financiación ilegal por los 
partidos políticos, la agilización 
de este tipo de sumarios judicia-
les o la obligación de comparecer 
periódicamente ante el Congreso 
de los Diputados para los tesore-
ros de estas formaciones. En pa-
ralelo, se pondrá coto al uso del dinero público en beneficio per-
sonal por los cargos públicos, para lo que se prohibirá el uso en las 
administraciones de las tarjetas de crédito y los gastos reembolsa-
bles. En el ámbito empresarial, se castigarán comportamientos 
que han estado detrás de la quiebra o la entrada en concurso de 
acreedores de algunas reconocidas compañías españolas recien-
temente como el daño intencionado al patrimonio de una socie-
dad, la ocultación contable, las ventas de activos por debajo de 
coste o la simulación de créditos y transacciones, entre otros. 

La batalla contra la corrupción se ha convertido en una de las 
prioridades del Gobierno para este curso ante el grave deterioro 
de la imagen de los políticos por la multitud de casos que anegan 
los juzgados españoles. Los pasos dados ayer van en la buena di-
rección. Pero reparar el fuerte daño generado a la confianza ciu-
dadana en las instituciones llevará tiempo y para eso las medidas 
presentadas deben aplicarse sin vacilaciones. Caiga quien caiga.

Impulso legal a la lucha 
contra la corrupción

T oda vez que las encuestas dan por segura la tercera victoria 
de la canciller alemana en las elecciones federales de este 
fin de semana, la incógnita por desvelar es quién será su so-

cio de Gobierno. Una alianza que será determinante no sólo para 
la política interna de Angela Merkel, sino también para el con-
junto de la zona euro. De hecho, la cuestión europea ha centrado 
gran parte de la campaña electoral germana, puesto que la bo-
nanza económica del país ha reforzado la postura de la canciller 
en este ámbito. Si finalmente los liberales de la FDP lograsen re-
sistir al batacazo que le auguran la mayoría de los sondeos, nada 
cambiaría. Por el contrario, si la líder de la CDU se ve forzada a 
proponer una nueva “gran coalición” con el SPD (la opción favo-
rita de los alemanes según las encuestas) o aliarse con los verdes, 
sí que habría un cierto giro en las prioridades de Alemania en el 
seno de la UE. Los socialdemócratas podrían exigir a Merkel una 
mayor relajación en la ortodoxia presupuestaria y reorientar las 
políticas europeas hacia un impulso de las necesarias reformas 
estructurales.  

Aún así, Alemania no es el único país europeo que defiende los 
beneficios de la austeridad seguida hasta ahora, aunque sí el de 
mayor peso, por lo que todavía sería necesario convencer a los 
gobiernos de Austria, Holanda o Finlandia para lograr esa revi-
sión de las prioridades en la UE. Tampoco parece que el SPD va-
ya a provocar, de entrar en el Gobierno, un vuelco a la oposición 
alemana en aspectos decisivos de la unión bancaria como la mu-
tualización de la deuda, la autoridad única para liquidar bancos o 
la puesta en común de los fondos para liquidar entidades.

Europa, en espera del 
nuevo aliado de Merkel
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Cartesian contra los auditores

Iberdrola cambia  
de planes en Reino Unido
La eléctrica Iberdrola tiene un 
problema con su parque de gene-
ración en Reino Unido, incorpo-
rado por la compañía en el año 
2007 al adquirir Scottish Power. 
En su mayor parte, se trata de 
centrales térmicas con costes ele-
vados y que en los próximos años 
van a agotar su vida útil. Como re-
conocimiento de esa situación, la 
eléctrica española tuvo que provi-
sionar el ejercicio pasado parte 
del valor de su parque británico 
de producción. La idea de partici-
par en la construcción de una 
nueva central nuclear en Reino 
Unido tenía como objetivo princi-
pal diversificar esos activos de ge-
neración. Pero la gran inversión 
requerida y el extenso plazo para 
poner en marcha esos reactores 
no arreglan el problema más acu-
ciante que tiene la empresa en ese 
mercado. Así que el grupo espa-
ñol ha optado por vender su pro-
yecto nuclear y quitarse de enci-
ma un compromiso de 3.000 mi-
llones de libras (3.567 millones de 
euros). El objetivo de Iberdrola 
ahora es concentrar la inversión 
británica en parques eólicos y 

centrales de gas, más rápidos de 
construir, además de seguir po-
tenciando sus redes de distribu-
ción eléctrica en el país, que es el 
negocio que está soportando las 
cuentas de Scottish Power. El 
abandono nuclear de Iberdrola, 
unido a la retirada de otros grupos 
como RWE, E.ON y Centrica, po-
ne de manifiesto la dificultad que 
las endeudadas eléctricas euro-
peas tienen para financiar plantas 
de ese tipo a largo plazo.

El fondo de inversión Cartesian ha 
decidido entablar una batalla legal 
contra BDO, el auditor de Pescano-
va. Aunque considera que podría ha-
ber más responsables en el escánda-
lo contable del grupo pesquero, te-
nía claro que su primer paso debía 
ser contra el responsable de supervi-
sar las cuentas del grupo y, por tanto, 
el garante de la confianza de los in-
versores que no forman parte del 
consejo de administración y eran 
ajenos a la ingeniería contable que se 
estaba realizando en el seno de Pes-
canova. Con esta decisión, se reabre 
el debate sobre el papel del auditor, 
cuyo trabajo viene siendo cuestiona-
do desde el escándalo Enron en 
2001, que se saldó con la disolución 
de Arthur Andersen, responsable de 
auditar las cuentas de la eléctrica. En 
España, el caso de Bankia también le 
ha costado a Deloitte más de un que-
bradero de cabeza en los tribunales a 
iniciativa de los accionistas descon-
tentos, que consideran que el papel 
del auditor es garantizar que el ba-
lance y las cuentas presentan una 
imagen fiel de la realidad de la em-
presa. Sin embargo, desde las firmas 
de servicios profesionales se defien-
den argumentando que su papel no 

es investigar la actividad de las com-
pañías que auditan, sino asegurarse 
de que siguen correctamente los 
principios contables a partir de la in-
formación que facilita la propia em-
presa. Como argumento a su favor, 
las auditoras señalan que el punto de 
partida en el trabajo de las firmas de 
servicios profesionales es que las 
compañías garantizan que los datos 
que proporcionan son verídicos y 
reales y que, por tanto, el auditor no 
es responsable de la falta de diligen-
cia de los administradores.

Coca-Cola, el reto  
de la integración  
El nuevo equipo directivo de Coca-
Cola Iberian Partners mantiene el 
equilibrio que ha imperado en todo 
el proceso de fusión y, así, entre los 
primeros ejecutivos del nuevo em-
botellador único hay representantes 
de todas las antiguas empresas de 
embotellado en España, a excepción 
de Asturbega, el más pequeño de los 
embotelladores. El objetivo es im-
pulsar un proceso de integración lo 
más transparente, rápido y eficaz 

posible, que implicará un cambio de 
cultura empresarial para el conjunto 
de los empleados que forman parte 
de la compañía. Aunque recoja valo-
res de las antiguas ‘begas’, induda-
blemente llevará la impronta de Co-
bega, el embotellador catalán, pri-
mer accionista de Coca-Cola Iberian 
Partners y de dónde procede su di-
rector general, Víctor Rufart. El eje-
cutivo contará en el equipo directivo 
con perfiles ya conocidos, pues de 
Cobega proceden también Francesc 
Cosano, que pilotará el área comer-
cial, Albert Pérez, que liderará el de-
partamento financiero y José Anto-
nio Echevarría, que al frente de la 
oficina de integración se responsabi-
lizará de aunar los sistemas internos 
en la compañía. El desafío es apasio-
nante, pues se trata de construir la 
empresa líder del sector agroalimen-
tario en España, con una facturación 
de 3.000 millones de euros y una 
plantilla de 5.000 personas. Culmi-
nada la integración y una vez obteni-
das las sinergias de la fusión, la nue-
va compañía estará en disposición 
de afrontar el siguiente reto: crecer 
fuera de España.

Los millones  
de Twitter 
En un mercado de capitales alta-
mente desarrollado como el de Esta-
dos Unidos, la secuencia típica de fi-
nanciación de nuevos proyectos 
cuenta con distintas etapas hasta lle-
gar a la salida a bolsa. Primero están 
los fundadores; luego vienen las ron-
das de family & friends; más tarde 
aparecen los business angels  y los 
fondos de capital riesgo especializa-
dos en start ups tecnológicas; y, se-
gún el negocio va tomando tamaño y 
consolidándose, aparecen los inver-
sores institucionales y los bancos. 
Ésta ha sido la secuencia de Twitter, 
que, con veinte millones de usuarios, 
ha presentado ya ante la SEC la do-
cumentación para salir a cotizar, y 
cuya valoración se estima que podría 
rondar los 16.000 millones de dóla-
res. Por lo pronto, la valoración im-
plícita del cien por cien en la última 
ampliación de capital asciende a 
10.500 millones. De confirmarse es-
tas cifras, la compañía, fundada en 
2006, habrá pasado de valer 20 mi-
llones a 16.000 millones de dólares 
en siete años, para beneficio de mu-
chos: los fundadores, Jack Dorsey, 
Ev Williams y Biz Stone; el conseje-
ro delegado, Jack Costolo; y todos 
los inversores que se han subido al 
carro en sucesivas etapas, funda-
mentalmente compañías de capital 
riesgo.
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Tan importante  
como las medidas 
aprobadas ayer  
es la contundencia 
con que se apliquen
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